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.- - Uvod

e e e Fresh Crackers je marketingova platforma (novy koncept marketingové
agentury). Vize spolecnosti je vytvorit komunitu profesionalnich

e marketingovych specialist(, ktera bude pomahat klientdm s nastavenim

°* o o o a naslednou spravou jejich marketingové komunikace na expertni

. e e e urovni. Zajimavosti je, ze Fresh Crackers své sluzby nabizi formou
eshopu.
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https://www.freshcrackers.cz/

@ Situacni analyza il

e V marketingu je na ceském trhu velmi vysoka konkurence. Na zacatku spoluprace ® o o o o
bylo povedomi o znacce Fresh Crackers témeér nulové. Rozpocet na marketing
nam nedovoloval konkurovat v PPC ci klasické display reklame.

e Fresh Crackers poskytuje sirokou skalu marketingovych sluzeb z oblasti B2B i e o o o o
B2C. Jejim zakaznikem se tedy muze stat velké procento malych, stfednich i
velkych spolecnosti.

(: Detaily spoluprace

Doba spoluprace: 6 mésicu
Zvoleny komunikacni kanal: Linkedin o
Cile konkrétne:
1.Domluvit osobni schizku s potencialnimi klienty.
2.Podporit povedomi o spolecnosti Fresh Crackers mezi potencialnimi klienty i
marketingovymi experty.
3.V pozdéjsi fazi tvorit odlehceny a kontroverzni obsah, ktery bude vyvolavat debatu.




' Reseni
Budovani povedomi a obchod:

Optimalizovali jsme osobni Linkedin profil majitele spolecnosti, ktery jsme vyuzivali
jako primarni komunikacni kanal.

e Vyrazné jsme rozsifili pocet spojeni. Zadosti jsme posilali spole&né s informativni
zpravou, ktera mela za cil maximalizovat pocet prijatych zadosti o spojeni a
vyvolat prvni konverzaci.

e 10% novych spojeni na prvni zpravu odpovedelo a obchodni zastupce s nimi ihned
navazal konverzaci.

e Spojeni, ktera neodpovedeéla, jsme reaktivovali druhou zpravou obsahuijici
konkrétni nabidku spoluprace nebo informativni dokument pojednavajici o
marketingu v jejich oboru.

Obsah:

V pozdejsi fazi spoluprace jsme tvorili prispévky dle zadani klienta: Odlehceny a
kontroverzni obsah reflektujici "fresh” pristup majitele i spolecnosti.




e

® 4300+ novych ® 900+ vygenerovanych
relevantnich leadu
spojeni
® 100+ realizovanych ® 16 ziskanych
osobnich schuzek dlouhodobych klientu
v obratu
225 000-2500000Kc
roche

® Prameérnacenazaleadje 133 K¢

® Primeérna cena zaziskaného klienta je 7 500 K¢ s zivotni hodnotou
prumérného ziskaného klienta 800 000 K¢




Predstaveni Creaticomu

Jsme kreativni komunita freelanceru spolupracuijici s inovativné
myslicimi vysokoskolskymi studenty. Poskytujeme komplexni sluzby v
oblasti internetového marketingu a online obchodu.

Jako Creaticom davame prilezitost nadanym studentum. Vnimame jejich
potencial i silu a dovolujeme jim se s nami podilet na tvorbée a realizaci
marketingovych strategii. Kombinaci ovérenych postupu a zkusenosti na
jedné strane a otevrenych mysli, inovaci, kreativity a nadseni na strane
druhé prinasime neotrela a hlavné funkcni reseni. Zakladem vsak vzdy
zustava prace expertu z oboru a jejich odborny dohled, jenz je zarukou
kvality odvedene prace.

« | Creaticom

marketing solutions




Kontakt -

Velmi rad s vami proberu moznosti spoluprace vice do
detailu.

Michal Rejmon
Co-founder

Tel: 739 672 958
Email: rejmon@creaticom.cz

Linkedin: www.linkedin.com/in/michal-rejmon/




